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FAKTEN

Birkle Kellerbau
GmbH + Co. KG

GEGRUNDET: 1957 durch Gertrud
und Walther Biirkle

GESCHAFTSFUHRUNG: Johannes
Biirkle

SITZ DES UNTERNEHMENS:
Sasbach, Ortenaukreis

MITARBEITER: 120

BAUVORHABEN: iiber 500 individu-
ell geplante Fertigkeller jahrlich
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- Wohnlich: Keller kon-
nen vielfaltig genutzt
werden (oben). Dicht:
der schwimmende
Keller von Biirkle (Mit-
te). Vorgefertigt: Die
Kapelle ,St. Anna”
auf dem Dollenberg
wurde mit Biirkle-
Wandelementen
| erstellt.

UMSATZ: rund 27 Millionen Euro
in 2014

Johannes Biirkle setzt in
der Produktion auf Prazisi-
on. Vollautmatisch wird

der Beton in die vorberei-
teten Paletten eingefiillt
(links). Alle 10 Minuten

ist ein neues Element
fertig, iiberwacht durch
moderne Computertechnik
(links oben). Die fertigen
Bauteile werden auf der
Baustelle innerhalb einer
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Der Firmensitz des Unternehmens in
Sasbach hort auf den Namen ,Base

.' ta ’& ll.

Der Geschéftsfiihrer von Biirkle Kellerbau, Johannes Biirkle (links), erklart pro-fertlghaus-
Chefredakteur Harald Fritsche, wie sein Unternehmen Fertigkeller produziert.
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er das ,Base Kellerkom-
VVpentenzzentrum” der Fir-
ma Blirkle betritt, wird von

einer Inschrift empfangen: ,Die Be-

tonfamilie”. Dass hier aber keines-
falls Betonkopfe arbeiten, wird im
Gesprach mit Firmenchef Johannes
Biirkle schnell deutlich. ,Wir sind ein
klassisches Familienunternehmen”,
betont er. ,Unsere Starke sind die
Mitarbeiter, die sich hier zu Hause
filhlen.” Dass diese viel persénlichen
Freiraum haben, ist Johannes Biirkle
wichtig. So gebe es in seinem Unter-
nehmen flache Hierarchien und kei-
ne Abteilungen. ,Wenn viele Verant-
wortung tragen, losen sich Probleme
oft schneller”, ist seine Erfahrung.
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1988 ist Johannes Biirkle in das
von seinen Eltern 1957 gegrinde-
te Unternehmen eingetreten. Ur-
spriinglich  wurden hauptséchlich
Elementdecken gefertigt. Ende der
80er-lahre nahm man dann auch
die Produktion von Wanden auf und
startete so den Bau von Fertigkel-
lern. Die raumliche Nahe zum Fer-
tighaushersteller Weberhaus war fir
den Start nicht unwichtig und noch
heute besteht eine Partnerschaft.
Inzwischen baut man allerdings
Fertigkeller und Bodenplatten fir
nahezu alle renommierten Hersteller
im deutschen Fertighau. Die Stérke
des Unternehmens sieht Johannes
Birkle in der N&he zu den Kunden

und Bauherren. Auch das eigene
Betonwerk, die Konstruktion aus
der zugehorigen Produktion und die
Beschaftigung angestellter Statiker
zéhlt er zu den Erfolgsfaktoren, die
die Qualitat sicherstellen. Viel Wert
legt Johannes Btrkle auch darauf
dass man kein Massenhersteller sei,
sondern auf jeden individuellen Kun-
denwunsch eingehe.

KELLER ERFORDERN EINEN
HOHEN BERATUNGSAUFWAND
So ist das Unternehmen mit Giber 500
Kellern jahrlich zwar nicht Marktfuh-
rer, aber das ist auch nicht das Ziel
von Johannes Biirkle: ,Wir machen
lieber klein und fein”. Damit sieht

er sich im Markt gut aufgestellt.
Vermehrt wirden aufwendigere und
kompliziertere Keller nachgefragt,
die erhghten Beratungsaufwand er-
fordern. Eine Mihe, der sich seine
Mitarbeiter gerne unterzégen und
die andere Kellerfirmen manchmal
nicht leisten kénnten oder wollten.
Vielleicht mit ein Grund, warum sich
rund 70 Prozent der Burkle-Kunden
fiir einen Keller entscheiden und nur
30 Prozent fiir die Bodenplatte, die
im Gesamtmarkt ansonsten auf dem
Vormarsch ist.

Die Philosophie eines Kellerbau-
ers wird aus Biirkles Sicht in Zu-
kunft noch wichtiger. Auch wenn
es beispielsweise beim Thema War-
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medammung und Liftung entschei-
dende Fortschritte gegeben habe,
sei die technologische Entwicklung
nicht so rasant wie beim Auto oder

der Heiztechnik erfolgt. ,Kellerbau-
er werden in zehn Jahren immer
noch den gleichen Beton, den glei-
chen Stahl verwenden.” Die immer
scharfer werdenden Anforderungen,
etwa durch die Energiesinsparver-
ordnung, sind von Johannes Biirkle
deshalb technisch nicht mehr unbe-
dingt nachvollziehbar, ,Wenn Sie ein
Auto zehn Mal tanken, haben Sie in
etwa die Kosten, die ein neues Haus
jéhrlich an Energie verbraucht.” Eine
immer weitere Verscharfung dieser
Varschriften koste Geld, mache das
Bauen teurer und beschneide so die
Zahl der Menschen, die sich ein Haus
tiberhaupt noch leisten kénnen. Aus
seiner Sicht miisse das Bauen giins-
tiger werden. So entwickelte man
beispielsweise vor einigen Jahren

den , Clever Keller”. Dieser befindet
sich zundchst abgetrennt unter der
Bodenplatte. Ahnlich wie beim Aus-
bau des Dachgeschosses kann der
Keller dann genutzt werden, wenn
die Baufamilie wieder etwas mehr
Geld zur Verfiigung hat. Dazu wird
einfach eine maBgenau und leicht
demontierbare Betonplatte entfernt.
Die Innentreppe und zusatzliche
Damm- und Ausbauarbeiten des Kel-
lers kénnen dann in Eigenleistung
erledigt werden.

EIN KELLER STEIGERT DEN
WIEDERVERKAUFSWERT

Von den Vorteilen eines Kellers ist
Johannes Birkle berzeugt. Der ge-
samte Lebens- und Nutzraum werde
erweitert. AuBerdem schitze ein
Beton-Fertigkeller das Haus vor War-
meverlusten und Feuchtigkeit. Letz-
teres belegt der zu Demonstrations-
zwecken aufgestellte schwimmende

Woche montiert, natiirlich
auch in Hanglagen (ganz
links).

Keller am Firmenstandort. Nicht zu
unterschatzen sei auch, dass sich
ein Keller beim Wiederverkauf eines
Hauses positiv bemerkbar mache.

KEIN WACHSTUM AUF KOSTEN
DER QUALITAT

UbermaBiges Wachstum in der Zu-
kunft ist nicht das Ziel von Johannes
Biirkle. In der jetzigen GroBenord-
nung kdnne er am besten die hohe
Qualitat seiner Produkte sicher-
stellen und auf die Bedlrfnisse der
Bauherren eingehen. Eine Heraus-
forderung sieht er im zunehmenden
Fachkraftemangel. Dieser spiele aber
seiner Branche und dem gesamten
Fertigbau in die Karten. Denn die-
sem Problem lieBe sich gut mit der
Vorfertigung begegnen. Diese schaf-
fe angenehmere Arbeitsplétze in der
wettergeschiitzten Produktionshalle
und steigere so die Attraktivitat sol-
cher Arbeitsplatze. W haf

Keller Kompetenzzentrum®.

THEMATISCHE SCHWERPUNKTE:
Fertigkeller (,Climateq-System*” mit
10 Jahren Garantie), Bodenplatten,
Wand- und Deckensysteme, kern-
gedimmte Winde sowie Betonfer-
tigteile

LIEFERGEBIETE: europaweit

TECHNOLOGIE: CAD-gesteuerte
Fertigungsanlage mit modernster
Lasertechnik, Werk mit eigener
Energieerzeugung

QUALITATSSICHERUNG: RAL-Giite-
siegel, Mitglied in der Giitegemein-
schaft Fertigkeller e.V.

INTERNET:
www.buerkle-fertigkeller.de

Stolz ist Firmenchef Johannes

Biirkle auf seine hochmoderne
Produktion, die lasergesteuert und
damit sehr genau arbeitet.
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